Zrédto: http://wyborcza.biz/Gieldy/1,132329,22422791,eurocash-pih-ok-1-5-detalistow-chce-
otworzyc-kolejne-sklepy.html2disableRedirects=true

Eurocash/PIH: Ok. 1/5 detalistow chce
otworzy¢ kolejne sklepy w ciagu 12 m-cy

Okoto 1/5 (1j. 18%) wtascicieli sklepdw detalicznych planuje otwarcie
kolejnego sklepu w ciggu 12 miesiecy, a ponad 55% z nich we franczyzie,
wynika z badania "Profil polskiego przedsiebiorcy - wtasciciela sklepu
detalicznego”, przeprowadzonego przez Akademie Umiejetnosci Eurocash
i Polskg I1zbe Handlu (PIH).

"Badanie pokazuje, ze profil przedsiebiorcy - wtasciciela sklepu detalicznego
dynamicznie sie zmienia. Okoto 50% z nich zarzgdza wiecej nizjednym sklepem,
mysli o biznesie dtugoterminowo, a takze coraz wiecej wtascicieli posiada
wyzsze wyksztatcenie" - powiedziat prezes Grupy Eurocash Luis Amaral podczas

konferenciji prasowe.

Witasciciele sklepdw matoformatowych to gtownie osoby ze Srednim
wyksztatceniem (53%), z wyzszym - 33%, a wiekszo$C z detalistow tj. 60% jest

aktywna zawodowo juz ponad dwie dekady.

"Wsrdd wtascicieli sklepow detalicznych w Polsce dominujg mezczyzni
(63%). Najwiekszg grupe stanowig osoby w wieku miedzy 41 a 50 lat (33%), przy
czym warto zauwazyc, ze placdwki handlowe prowadzqg reprezentanci kazdej
grupy wiekowej, poczgwszy od 30-latkow po 60-latkdw (brak jest luki

pokoleniowej)" — czytamy w komunikacie.

Wsrdd  najwiekszych  wyzwan wskazanych przez detalistow  jest  wzrost
konkurencji - tak uwaza 58,3% badanych. Z kolei 75% z nich jako najwiekszg
konkurencje postrzega srednie i duze sklepy sieciowe, w tym dyskonty. Kolejna

bariera to wzrost kosztow prowadzenia dziatalnosci - wskazato na nig 43,7%
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badanych. Otoczenie regulacyjne - fj. zmiany w prawie, ktére bezposrednio
dotyczg handlu niepokojg 21,7% detalistow. Badanie wykazato, ze 2%

badanych obawia sie rozwoju e-sklepow.

Badanie wykazato, rowniez, ze 57% przedsiebiorcow ma komu przekazac
biznes - a 54,7% wtascicieli przekazatoby go rodzinie. Najwieksze wyzwania
podczas sukcesji wskazane przez badanych to nauczenie prowadzenia
biznesu - 27% wskazan, 20% obawia sie kosztow, a takze o ok. 1/5 badanych
obawia sie niepowodzenia ewentualnej sukcesji z uwagi nha brak

doswiadczenia w przekazywaniu biznesu oraz sytuacje w handlu detalicznym.

W ocenie ok. 85% przedsiebiorcow, sukcesja sklepu franczyzowego daje

w ocenie blisko przewagi sukcesorowi "na starcie".

Badanie ilosciowe przeprowadzono na ogolnopolskiej, reprezentatywnej
probie  losowo-kwotowej wsrod  N=300 aktywnych przedsiebiorcow
prowadzqgcych minimum jeden sklep detaliczny. W sktadzie proby
uwzgledniono zarowno przedsiebiorcow dziatajgcych w ramach franczyzy, jak

i prowadzqcych dziatalnosc poza sieciq franczyzowq, w proporcjach 70/30.
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