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Finansowanie stuzbowych aut. Powieksza sie
oferta dla firm
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Programy finansowania zakupdw aut sg coraz lepiej dopasowane do potrzeb
przedsiebiorcow. Mate i srednie firmy w Polsce finansujq zakupy stuzbowych pojazdéw
gtdwnie leasingiem. Ten produkt, obok kredytowania, jest od lat podstawowym
sposobem zewnetrznego wsparcia budowy floty. | to niezaleznie od branzy.
Jak wynika z raportu ,,Potencjat flotowy MSP w Polsce", opracowanego przez Instytut
Keralla Research na podstawie 9-letnich badah prakiyk flotowych sektora MSP,
kazdego roku Srednio 40 proc. firm korzysta z leasingu. Z kolei 59 proc. przedsiebiorcow
pytanych o rozwazany sposdb finansowania aut podczas kolejnych zakupdw réowniez
podaje leasing. Dla poréwnania, kombinacje srodkéw wtasnych i kredytu zaktada
17,5 proc. przedsiebiorcow, 17,3 proc. twierdz, ze do zakupu samochodu
wykorzystaliby zyski firmy. Zaledwie 1,7 proc. badanych zrealizowatoby inwestycje

wytgcznie przy pomocy kredytu.

OFERTA DLA MALYCH

- Tak duza popularnosc leasingu sprawia, ze zakres ofert dla firm MSP jest
na naszym rynku bardzo rozbudowany. Oprocz klasycznego leasingu, mate i srednie
firmy mogq korzystac réowniez z full service leasingu — zaznacza Katarzyna Pydych,
dyrektor generalny Keralla Research. Poszczegdlni dealerzy majg ponadto oferty

dopasowane do konkretnych grup zawodowych.

Oferta instrumentéw finansowych oferowanych przez importerdw stale sie rozszerza.
Przy tym sektor MSP jest w tych propozycjach coraz bardziej doceniany. Z myslg

o matych i srednich przedsiebiorcach Volkswagen przygotowat oferte Volkswagen
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Business Care. Ma ona kumulowac¢ korzysci, jakie wynikajg z oferty finansowe;j
EasyDrive, ochrony pogwarancyjnej, pakietu przeglgddw serwisowych, a takze
promocyjnego ubezpieczenia. Zatozeniem programu jest dopasowanie oferty
do poftrzeb firmy, zwtaszcza pod wzgledem przewidywalnosci i stabilnosci kosztow.
Wazna jest takze wyzsza warto$¢ samochodu przy odsprzedazy, z gwarantowang

ceng odkupu lub mozliwos¢ wymiany auta na nowe po uptywie 3 lub 4 lat.

- Najwiekszq zaletqg programu jest zawarcie w jednej miesiecznej racie catkowitego
kosztu zwigzanego z utrzymaniem auta — moéwi Tomasz Tonder, PR Manager
w Volkswagen Group Polska. Précz kupujgcych — wedtug informacji uzyskanych
w VGP program cieszy sie duzg popularnoscig — Volkswagen Business Care zyskat
takze pozytywne oceny ekspertéw: dziennikarze ze specjalistycznego miesiecznika
Fleet przyznali mu tytut ,Najlepszego programu finansowego dla matych i srednich

przedsiebiorstw".

MOINA AUTO ZWROCIC

Finansowanie z odkupem to coraz bardziej popularny sposdb na powiekszenie
floty. Peugeot ma w tego typu ofercie program Peugeot Perfect Drive. Jego zaletg
jest niska wptata poczgtkowa od 0 do 30 proc. wartosci auta i duzo nizsze koszty
miesieczne niz w przypadku fradycyjnej formy finansowania. Do tego dochodzi jeszcze
odkupienie samochodu przez importera za prognozowang warto$¢ rynkowq, ktérg
ustala sie przy podpisywaniu umowy. Zakonczy¢ mozna jg na trzy sposoby: zwrocic
auto do dealera (warto$¢ wykupu leasingu lub ostatnig rate pozyczki sptaca importer,
wykupi¢ go w ramach jednorazowej sptaty lub roztozy¢ wartos¢ wykupu na raty.
Francuska marka oferuje takze leasing, wynajem dtugoterminowy i inne formy

finansowania, jak pozyczki ratalne czy balonowe 2x50 proc., 3x33 proc. lub 4x25 proc.

Program najmu dtugoterminowego na okreslony czas i przebieg, ktéry nie wymaga
wykupu pojazdu, oferuje takze Toyota. W programie Leasing Smartplan przedsiebiorca
PO wygasnieciu umowy moze auto zwrdcic lub odkupi¢ po wartosci rynkowe;.
Jedynym kosztem ponoszonym podczas uzytkowania jest z goéry ustalona rata

miesieczna zawierajgca finansowanie, serwisowanie i ubezpieczenie.



Hyundai Motor Poland pod szyldem Hyundai Finance oferuje m.in. leasing finansowy
od 12-60 miesiecy oraz operacyjny od 24-60 miesiecy z zerowq wptatg poczgtkowq.
W ofercie jest takze wynajem dtugoterminowy: Hyundai Fleet Lease bedqgcy
potgczeniem finansowania leasingiem operacyjnym z obstugg firmowej floty.
Natomiast pewng nowoscig na polskim rynku jest program Hyundai Abonament
kierowany zardbwno do matych firm, jak i klientéw indywidualnych. Ten instrument
przypomina umowe abonamentu na korzystanie z telefonu komaorkowego. - Polega
na ptaceniu statej, miesiecznej kwoty za uzytkowanie auta. Po 12 miesigcach klient
moze zamieni¢ samochdd na nowy, z ktérego bedzie korzysta¢é na podobnych
zasadach, nie martwigc sie o odsprzedaz czy utrate wartosci poprzedniego -

ttumaczy Katarzyna Kaszubkiewicz, rzecznik Hyundai Motor Poland.

KUPUJA TEZ UZYWANE

Czes¢ wtascicieli matych i srednich firm decyduje sie na zakup samochodow
uzywanych. Wedtug analiz firmy AAA Auto, prowadzgcej sie¢ salondw z uzywanymi
pojazdami, jesli dotychczas polscy przedsiebiorcy finansowali zakup auta uzywanego
gtoéwnie z wtasnych srodkow, to sytuacja sie zmienia. Juz potowa tej grupy korzysta
z kapitatu zewnetrznego, wykorzystujgc leasing i kredyt. Pozwala to na angazowanie
srodkdw  w inwestycje zwiekszajgce wartos¢ firmy i korzystanie z odliczen
podatkowych. - Przewiduje dalszy wzrost liczby firm korzystajgcych z takiego
finansowania aut z drugiej reki w zwigzku z rosngcym udziatem sektora MSP w polskiej

gospodarce — mowi Paul Sperring, dyrektor generalny AAA Auto w Polsce.

Przedsiebiorcy decydujgcy sie na uzywane samochody kupujg gtdwnie volkswageny,

fordy, toyoty, peugeoty i citroeny. Duzg popularnosciqg cieszq sie auta typu SUV.

(Rzeczpospolita)



